
L’Unità Valorizzazione della Ricerca del CNR, in qualità di 

partner della rete Enterprise Europe Network, organizza un 

webinar dedicato a comprendere come un approccio 
data-driven possa migliorare le performance aziendali, 

ottimizzare il processo di vendita e massimizzare l’impatto delle 

attività di marketing.

L’evento è il secondo appuntamento di un ciclo di seminari 
finalizzati ad offrire ad un target di piccole e medie imprese un 

servizio di assistenza specialistica, attraverso un set di 

informazioni e strumenti per crescere nel mercato unico e 

affrontare la triplice transizione verso la sostenibilità, la 

digitalizzazione e una maggiore resilienza. 

MARKETING STRATEGY E 
SALES PROCESS

WEBINAR ONLINE | 13 FEBBRAIO H 15.00-16.30 



Obiettivi:
Le aziende si trovano spesso a definire le proprie strategie di 

marketing senza una solida base di dati, con il rischio di investire 

risorse in azioni poco efficaci. Questo webinar fornirà strumenti 

pratici per comprendere come i micro-dati possano guidare le 

decisioni strategiche, migliorare le performance aziendali e 

ottimizzare i processi di vendita.

Durante l’incontro verranno affrontati i seguenti temi:

● Il valore dell’analisi dei micro-dati per la progettazione di 

strategie di marketing

● L’importanza dell’ascolto del pubblico per anticipare le 

esigenze del mercato

● L’evoluzione del marketing: dal lead generation alla gestione 

del cliente attraverso follow-up, nurturing e CRM

● Casi studio e strumenti operativi per tradurre i dati in 

strategie concrete



Relatore: Massimo Giacchino
Dal 2012 si occupa di analizzare i micro-dati al fine comprendere 

il mercato e aiutare le PMI a progettare strategie digitali e di 

marketing efficaci.

Con grande passione svolge attività di mentorship per le startup 

dell’Università di Bologna.

È autore del libro Metodo Design Marketing; le copie vendute 

sono oltre 10.000.

Moderatore: Alessandro Canulli
Marketing e Digital Strategist, è co-founder di 42Skills, la prima 

realtà italiana specializzata in processi di Upskilling e Reskilling 

per aziende con Team di Marketing interno.

A chi si rivolge il Webinar:
Il webinar è gratuito e aperto a tutte le piccole e medie imprese 
italiane, di tutti i settori industriali, interessate a migliorare le 

proprie attività di Marketing prendendo decisioni strategiche 

basate sull’analisi dei dati.



Perché partecipare:

Il webinar "Marketing Strategy & Sales Process" offrirà un 

approfondimento pratico su come costruire strategie di marketing 

efficaci basate sull’analisi dei micro-dati e sull’ascolto del 

pubblico. 

Attraverso l’analisi di casi studio reali e strumenti operativi, i 

partecipanti potranno acquisire un metodo strutturato per 

prendere decisioni basate su dati concreti, migliorare le 

performance aziendali e ottimizzare i processi di vendita.

Come partecipare:
Per partecipare basterà registrarsi gratuitamente al link: 

https://events.teams.microsoft.com/event/c1bc43dc-1be3-4fff-b918-a39e19f2f486@34c64e9f-d27f-4edd-a1f0-1397f0c84f94

